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Former des Managers Commerciaux opération- 

-

nels en animation des ventes, en coaching 
formation des équipes, en suivi et développe

-

ment de portefeuille clients.
En leur apportant une véritable expertise dans 
le secteur de la beauté, les futurs managers 
commerciaux pourront évoluer rapidement au 
sein des marques de la parfumerie, de la 
para-pharmacie, des instituts de beauté ou des 
Spa… 

>  Exemples de postes occupés après la formation Expert Marketing Beauté 

- Responsable commercial régional pour Coty, Puig, Phyt’s, Caudalie, Esthederm…
- Chef de secteur régional pour Dior, Guerlain, Nars, Bénéfit…
- Attaché commercial pour Zao Make up, Decleor, Too Faced, Réminiscence, Epiloderm…
- Animateur commercial régional pour Lancôme, Nars, Nuxe, Sothys…
- Formateur national ou international pour Clarins, Make-Up For Ever, Sisley…
- Formateur régional pour Estée Lauder, Clinique, Sothys…
- Manager stand ou enseigne Bobby Brown, Yves Rocher, Byredo, Clarins, Dior, Guerlain...

L’appui du réseau Peyrefitte Job accélère l'insertion professionnelle des jeunes diplomé(e)s.

Formation dispensée sur le campus de Lyon et d’Aix-En-Provence. 

CONTRAT D’ALTERNANCE : 
PROFESSIONNALISATION OU APPRENTISSAGE 

Salarié en alternance : 25% du temps en 
formation et 75% du temps en entreprise.
Une à deux semaines de formation/mois.  

Coût de formation pris en charge en totalité
par l’OPCO de l’entreprise. 

CONVENTION DE STAGE : 

Stagiaire en rythme alterné sous convention 
de stage en partenariat d’entreprise. Coût de 
formation à la charge de l’étudiant. 
Sous réserve de recrutement par les entre
prises partenaires de la formation : gratifica-
tions de stage en fonction de la durée du 
stage (30% du SMIC minimum) 

> Modules opérationnels appliqués à la 
distribution cosmétique sous forme de cours, 
TD, jeux de rôles, études de cas, projets…

- Manager le développement commercial de 
son activité 

- Marketing analytique et stratégique

- Marketing opérationnel 

- Communication et Webmarketing  

- Négociations commerciales BtoB

- BtoC anglais

- Animation de la relation clients et 
  management de l’équipe commerciale

>

 

Equipe pédagogique formée de profession-
nels issus du secteur commercial de la 
distribution.

>

 

Formation certifiée Bac +3. 

STATUT DE FORMATION

www.peyrefitte-esthetique.com

LES COULISSES
D’UNE GRANDE ÉCOLE

DÉCOUVREZ

> Prérequis : niveau BAC+2 

- Aptitudes commerciales, sens 
des responsabilités et autonomie 

- Forte sensibilité pour le secteur des 
cosmétiques et parfums 

- Expérience professionnelle dans la 
vente 

> Étude du dossier de candidature 

> Entretien de motivation  

CHARGÉ DE GESTION  
COMMERCIALE

COSMÉTIQUES & PARFUMS

CAMPUS LYON
21, quai Tilsitt
69002 Lyon
04 78 37 35 95
info@peyrefitte.com

CAMPUS AIX-LES-BAINS
Place des Thermes - CS 70504
73105 Aix-les-Bains Cedex
Tél. 04 79 34 25 11
itcc73@peyrefitte.com

CAMPUS AIX-EN-PROVENCE

384, Avenue du Club Hippique
13090 Aix-en-Provence
Tél. 04 42 20 42 20
infos@susini-esthetique.com

WWW.PEYREFITTE-ESTHETIQUE.COM

PROGRAMME DE FORMATION

OBJECTIFS

MÉTIERS ET INSERTION PROFESSIONNELLE

CONTACTS &
INFORMATIONS

CONDITIONS
D’ADMISSION

> Durée de la formation en 
alternance : 490 h sur sur 10

ou 12 mois.

PÔLE D’ENSEIGNEMENT SUPÉRIEUR PROFESSIONNEL PEYREFITTE WWW.PEYREFITTE-ESTHETIQUE.COM

PEYREFITTE-SUSINI

Forme juridique SASU Capital social 128 000.00€ - SIRET 394 451 744 000 12 - Code NAF 8542Z

Responsable de formation :
Annie ALBALADEJO

a.albaladejo@peyrefitte.com
Tél : 06 18 53 57 14

04 78 37 68 51

Téléchargement du dossier
de candidature

www.peyrefitte-esthetique.com

Envoi du dossier de candidature 
dès le mois de Novembre :

- Annie Albaladejo pour le campus
de Lyon

- Stéphanie Dugué pour le campus
d’Aix-en-Provence

- Coaching formation d’équipe

- Business de la distribution des cosmétiques 
  et parfums : challenge performance commer-
  ciale avec une entreprise partenaire : 
  Zao MakeUp, Ahava, Bleu de Peau en 2019, 
  2020, 2021. 

> Evaluation des compétences du chargé
 de gestion commmerciale en cours et en 
fin d’année : étude de cas, oraux, soutenance.
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